)

o) (o) (o
Domina tu Sistema GHL

El mapa definitivo para adaptar automatizaciones,
pipelines y calendarios a tu negocio real.
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El Ecosistema:
COmo encajan las piezas

7 o—o q@ o :-'o—o[mg

Formulario Automatizaciones Pipeline Landing &
Calendario
El lead entra El sistema responde Tu gestionas El lead reserva
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Edita las etapas en Pipelines

El Pipeline: Tu panel de control = i eafiomill oakite

segun tu proceso real.

Advanced Filters

il h i
Nuevo lead Contesta [ No Llamada de triaje Mo presentado Visita Propuesta Seguimiento
contesia iCuidado con el filtro! GHL
activa un filtro por defecto que
oculta leads en las columnas

derechas. Dejalo en blanco o
veras tu panel vacio.
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El Motor Principal:
Flujo "Nuevo Lead"

Disparador Accion 1 Accion 2 Accion 3 Accion 4

= lagi L Crear/Actualizar :
ormuiario s Notificacion —3  oportunidad —> Esperade20 —3 Secuenciade

de GHLF’ interna en etapa segundos WhatsApp
Meta activo y "
Nuevo Lead

Recuerda: En GHL, los
WhatsApp se envian

utilizando la accion de
SMS.
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La Secuencia de WhatsApp

WALI: Bienvenida

Se presenta con el

nombre del lead.
WA2: Contexto

"Hemos recibido tu solicitud...”
y prepara el terreno.

WA3: Agendamiento

Invitacién final con el botén
de reserva magico.

El objetivo de esta secuencia es llevar al lead directamente a tu landing
de agendamiento de forma conversacional.
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Anatomia del Boton
Magico (WA3)

¢,Por qué usar codigo?
Convierte el enlace en un
boton pulsable. Sin esto, si
el lead no tiene tu numero
guardado, el enlace llega
como texto plano inutil.

1. El titulo
del boton
I Button Title
2. El texto " Descriptive Text
descriptivo :
URL= <AQUI VA LA URL
DE TU CALENDARIO>
3. El enlace
permanente
(Crucial) |
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Logica de Respuesta v Tiempos

Si (Antes de 24h) | Accion: Mueve a etapa «Contesta».

Su unica mision es sacar al contacto

de las automatizaciones para que no
reciba mas mensajes automaticos.

Condicidén de
Espera: ;El lead
contesta al
WhatsApp?

p - "

Accion: Mueve a «MNo contesta».

Mo (Timeout 24h)

U R

-

e

Repesca: Aqui puedes

~

anadir un nuevo WhatsApp

(recordatorio + nombre) o
un video testimonio para
revivir el interes.
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La Landing de Agendamiento

Tu Logo @) i
Reemplaza el logo de
la plantilla.
© €© Calendario Incrustado
Copy de Nicho 2 ~ Asegurate de que el calendario
Reescribe los textos visible es exactamente el tuyo
pensando en qué gana tu (Triaje).
cliente o qué problema le
resuelves.

Es el funnel de destino tras el formulario de Meta. La pdgina de gracias puede
tener botones a redes, pero el objetivo principal ya estd cumplido aqui.



Ajustes de Calendario y
¢l Enlace Permanente

Este paso es vital. Debes copiar petniaene o
este Permanent link y pegarlo Nor
en tu botdn de WhatsApp (WA3)

y en el mensaje de “No Persona del equipo
presentado”.

Duracién de la reunidn (30, 60 min) 30 @ 60 min

Si olvidas esto, las reservas
caeran en el calendario por
defecto de la plantilla.
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[.a Cadena de Recordatorios

T-0 (Confirmacion) T-24h (Un dia antes)
Se envia al agendar. Recordatorio principal.

Incluye variables de dia, Nota clave: Este es el lugar

fecha y hora de la cita. exacto para enviar contenido

previo (un video o documento
que prepare la llamada).

T-1h (Una hora antes)

Recordatorio breve.
Sin contenido adicional,
solo un aviso rapido.

Adapta los nombres a tu realidad. Si haces visitas presenciales, usa
'primera visita' en lugar de 'primera llamada' para no confundir a los leads.

T Germint Motebook



Gestion de “No Presentados”

ee O Q :

Agendado No presentado
Contacto Hola [Nombre], no hemos podido
contactarte. ;Todo bien? Te
Contacto A envio el enlace para que
A reagendes facilmente.

+ 9

"

Esta automatizacion salta al arrastrar la tarjeta manualmente. Saca al contacto
de todos los flujos anteriores y le envia un WhatsApp con argumentos y tu enlace
permanente de calendario para recuperar la cita.
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Sintesis: Qué Personalizar vs. Qué No Tocar

% Fontaneria (No Tocar)

Acciones de crear/actualizar
oportunidad

Movimientos automaticos de etapa
Condiciones de espera (timeout)

Logica interna de etiquetas

~
@ Personalizacion (Tu Trabajo)

e Textos de WhatsApp y copys

e Duraciones de reuniones en
calendarios

e URLs de los botones (Permanent links)

L e Nombres de las etapas

El sistema ya tiene |la estructura perfecta. Tu unico trabajo es darle tu voz y tus enlaces.
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Matriz de Errores Criticos

@
El Filtro Fantasma

Dejar activo el filtro por defecto en el
pipeline y creer que no entran leads.

© E| Olvido del No Presentado

Cambiar el enlace en ‘Nuevo Lead’
pero olvidar actualizarlo en la
automatizacion de repesca.

El Calendario Ajeno

No cambiar la URL del boton WA3 (los
leads agendan con otra persona).

® saturacion a1 Hora

Meter el video de preparacion en el
recordatorio de 1 hora antes (debe ir
en el de 24 horas).



Vv

Tu sistema esta listo.

Tens conecto tu alear automalizaciones, colaborationes.
Has conectado las automatizaciones, adaptado el pipeline y
asegurado tus calendarios. La fontaneria estructural trabajo

para ti; ahoraq, el ecosistema tiene tu voz.



