GoHighLevel: El Fin del Puzle Digital.

Una sola plataforma para captar, atender y vender.
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Masterclass de Optimizacion Operativa
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El Problema: La Pila de Herramientas Sueltas.

Friction Map

Fugas de leads

Anuncios l
(Meta/Google) * ‘
\q'/
) y y Email Marketing

’ " B (~100 €/mes)

Fugas de leads

Calendario Fugas de leads

(ej. Calendly)
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El Coste Oculto de la

Fragmentacion

.@3.

Desorganizacion

Datos duplicados y
procesos que dependen
de multiples plataformas

desconectadas.

<

Fugas de Leads

Clientes potenciales que
se pierden en los puntos
ciegos entre una
herramienta y otra.

Costes Operativos

Para las agencias, pagar
licencias separadas se
multiplica peligrosamente
por cada cliente nuevo.
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El Cambio de Paradigma:
Un Sistema Unico.

Embudos

Alojamiento Email
de Cursos e R i 8 Sl

GoHighLevel
CRM
Todo en Uno

Calendarios Zapier

Hasta el cobro se conecta
(Stripe) dando acceso

Calendarios automatico sin pasar por
integraciones externas.
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TOdO 10 que Reﬁne baio (Diseﬁadn para: Agencias, *Cc:ns’u!tures>
un Mismo Te ChO. Infoproductores y Negocios Fisicos.

% Y Ce

CRM y Automatizaciones Embudos de Venta Calendarios
(Seguimiento inteligente) (Captacion directa) (Reserva automatica de citas)

= I A d A |
Comunicacion Total Resenas de Google Formaciones
(Email, WhatsApp, SMS) (Solicitud y respuesta con IA) (Aloja cursos enteros y

comunidades)
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La Ventaja de la
Escala Absoluta.

El Modelo Tradicional

Clientes

Costes

Pagas por herramienta y por volumen
de cada cliente.

El Modelo GoHighLevel

Costes

Clientes

Coste fijo. En el plan de agencia caben
todos tus clientes sin pagar de mas.
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Marca Blanca: Tu Propio
Software, Tu Autoridad. T
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El cliente entra y cree que es tu plataforma. Multiplica la autoridad y el valor percibido de tu
servicio frente a revender software de terceros.



Automatizacion Pura: El Fin del Trabajo Manual

Caso de Uso: Centro Estético

Confirmaciones
» ® y recordatorios
programados

| ead "\ Whatsﬁgp
5 reserva cita » e Automatico
al iInstante

La recepcion deja de enviar mensajes a mano y se
dedica exclusivamente a cerrar ventas




Operaciones Integrales,
Mas Alla del Marketing.

Caso de Uso: Despacho de Abogados

Fase 1: WhatsApp de contacto
9 PP

Nuevo Lead Entra

Marketing inicial automatico

Fase 2: ‘ : Pasa automaticamente al panel
: Se cierra como cliente — : : "
Operaciones } iInterno del equipo de gestion

Un sistema unico que gestiona desde el primer clic

hasta la prestacion del servicio.

T Germing Motebook



La Ventana de Adopcion: Diferenciacion Inmediata.

Estados Unidos - El Boom de 2023 Espana - El Océano Azul

>60.000
agencias usuarias < 1
>60 M€ 00

de inversion tecnoldgica

agencias estimadas que
lo dominen bien hoy.

Quien lo domina ahora, se diferencia antes de que
se convierta en el estandar del mercado.
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Matriz de Decision:
.os 3 Planes.

97 $/mes 297 $/mes 497 $/mes

Lo anterior + Onboarding

ueé incluye Cuenta de agencia + Subcuentas ilimitadas. =
Q y 3 subcuentag automatico + Informes
' avanzados.
Para quién Una empresa o quien Agencias con 3 0 mas Agencias con alto volumen
empieza (tu + 2 clientes). clientes. que amortizan la

automatizacion de altas.

Incluye prueba gratuita de 14 dias para arrancar sin compromiso. (Precios a fecha de grabacion).

T Germint Motebook



3 Errores al Empezar (Qué Evitar)

X

Empezar por el Sus ventajas de onboarding solo rinden cuando
plan caro (497 $). ya tienes alto volumen. Empieza por el bésico.
Querer integrar Primero domina GHL solo. Conectar mas

herramientas externas
el primer dia.

Mantener la ‘Pila Suelta’
porque ya estd montada.

cosas es para un nivel de diferenciacion
avanzado, no para arrancar.

Estas asumiendo el coste oculto
multiplicador y la pérdida diaria de leads
entre plataformas. Corta por lo sano.



